
【良客万来通信】は、お名刺を頂いた方などご縁の出来た方にお届けしています。
不要の方は、大変お手数ですが、弊所ホームページ（https://kyoukan-copy.com)に、購読解除専用メールフォームを設け
ています。このメールフォームよりお知らせください。
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　「なぜ、あなたから買わなければいけないの？」を
「あなたから買いたい」へ。
　広告の読み手が、売り手に対して「この "人 "
から買いたい」「この "人 " がいるこの会社・お店
で買いたい」・・そんな "ワクワク♪した良い感情 "
を持ってもらい、そしてお問合せやアポイント、
来店など売り手が望む行動へと促す広告作りを目指
しています。
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【良客万来広告工房のロゴマーク】

良客万来広告工房と
関わりのある全ての人が

招き猫ちゃんのように
人とお金を引き寄せて、

えびす様のようにニコニコと、
そして、ブタさんのように

まるまると豊かなご商売と人生を。
良客万来広告工房
代表の鈴木光治です。

【良客万来通信】発行者 　　【発行者からひとこと】

　前回の良客万来通信では、著者の井上理津子氏が『絶滅の危機に瀕している』と危惧している、街の小さな

個人店をルポした本を紹介した。

　今回は街の小さな個人経営の電気屋さんに絞った本の紹介だ。

　この本で紹介されている街の小さな個人経営の電気屋さん達は、大型量販店やアマゾンなどのネット通販に

負けることなく、しっかりと地域の顧客に愛され、支持され、元気に商売を続けているのだ。

　

　この本の著者は、笑倍繁盛コンサルタントの櫻木 隆志氏だ。

　著者の櫻木 隆志氏が街の電気屋さんに興味を持ったのは、『そこで行われている商売では、お客さんも店の

人も笑顔で、楽しい会話が交わされ。笑い声が響き、商売の現場が幸せな空気に満ちていて、そこに私は心を

奪われた』からだそうだ。（『』は、この本の”はじめに”より引用）

　”商売繁盛”を”笑倍繁盛”に
　著者が提唱しているのは、従来の『商売』の考え方を『笑倍』に

変えていく取り組みだ。

　著者が言うには、その核になるキーワードが『ＷＨＹ』だ。

　この『ＷＨＹ』とはいったい何なのか。是非この本を読んであなた

にも考えてみて欲しいのだ。そしてご商売に活かして欲しいのだ。

　最後に
　この著者は、この本を、電気屋さんに限らず、地域密着のビジネスを

されている方や、売上第一・売り込み型の仕事が嫌になった人、仕事を

通じて、意義のある充実した人生を送りたい人・・

　などにも読んで欲しいとの事だ。

「売る気がない！」のになぜか
自然と売れてしまう繁盛の法則

１９８０円櫻木 隆志 著

街の電気屋さんに学ぶ、大型量販店や通販に負けることなく
末永く楽しく元気に商売する秘訣とは？

今回のおすすめビジネス書

前号は６月発行。つまり、半年もサボっていたのだ・・。



編集後記

一日も早くマスクの要らない
日常が戻りますように

いいことがあるといいね♪
　早いもので今年も１２月。

　ところで、秋の”迷惑な街の名物？”と言えば、街路樹のイチョウの木だ。路上に落ちて悪臭を放つ銀杏だ。

　この悪臭からようやく解放されたと思ったら、今度は、路上を埋め尽くす大量の落ち葉なのだ。

　マンションやビルの管理人さん、それにお店のオーナーさん・店長さんは、これからしばらくは、毎日毎日、

掃き集めても掃き集めてもキリがない大量の落ち葉との格闘が続くのだ。寒風吹きすさぶ中、とにかく大変な

のだ。本当にお疲れ様なのだ。

　そんなわけで、１２月に入った途端、急に寒くなり一気に冬らしくなった今日この頃ですが、皆様いかが

お過ごしですか。

　それにしてもまだまだ気が滅入る毎日が続くようなのだ。

　このところ、日本ではコロナ禍の感染者が激減した。これで「もしや、終息したのでは？♪」「もうこれで、

コロナにびくびくしないでいいのだ。あのうっとうしいマスクを外して堂々と街を歩ける日も近いのだ♪」と

期待したのだ。

　しかし、違うのだ。

　嵐の前の静けさとはよく言ったものだ。

　皆さんも毎日の報道でご存じのように、新

たなスーパー変異株のご登場なのだ。

　この新たな変異株のおかげで、もう世界中

がてんやわんやなのだ。「もう勘弁してくれ」

なのだ。

　「何か、いいことが起こらないかな？」

そんなことを思う毎日なのだ。

いいことがあるといいね♪

気持ちほっこり
あったかい気持ちに
なれますよ

　良客万来広告工房　代表　鈴木光治

〒553-0003　大阪市福島区福島４丁目６－２
吉川産業ビル２０６号室

定休日   :   土曜日・日曜日・祝祭日 
営業時間  :  朝６時３０分～１５時
近隣の方なら、営業時間前の朝の爽やかな時間に
打合せが出来ます。

ホームページ：  https://kyoukan-copy.com
メール  :   info@kyoukan-copy.com
携帯電話  :   080-2434-5395 
※お電話に出られない事が多いので、お問い合わせ等は
メールで頂ければ大変助かります。
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玄関が２つありますので、
右側の吉川産業ビルの玄関から
お入りください。２階に上がって、
右側に当事務所があります。

( 旧屋号：鈴木ＤＭライター事務所 )

　『練習を一日休むと自分にわかる。二日休むと批評家にわかる。三日休むと聴衆にわかる』

　これは音楽家の名言だそうだ。音楽家に限らずスポーツ選手もそうだ。そして、その道の

プロとして日々仕事をしている私たちにも当てはまることなのだ。

　勤め人ではない、経営者である私たちは、常に新しい知識や知恵を脳みそにぶち込み、

その知恵や知識を仕事にどう活かすのか、考えることを一日も欠かしてはいけないのだ。

　そんなわけで、私は今日も読書なのだ。

令和３年１２月 1０日発行ｖｏｌ.４４

もうダメ　サヨナラ・・
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コロナウイルス うダメ サヨナ


